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成果をあげるためのセオリー
御社もネットで売り上げを伸ばせる仕組みづくりを始めよう！

を知って、

インターネットで

成果をあげるためのセオリー

【講師】松尾 茂起（マツオ シゲオキ）氏【講師】松尾 茂起（マツオ シゲオキ）氏

全国に200教室を展開するパソコン教室チェーンのマー
ケティング部門の統括責任者として、インターネット
での集客を担当。前年を大きく上回る実績を達成した
裏側と“成果をあげるためのセオリー”の関係を中心
にお話を致します。
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株式会社ウェブライダー代表取締役社長。戦略的なウェブ制作、SEO、コンサル
ティングサービスを提供する傍ら、音楽クリエイターとしても活躍する多彩な
分野で活躍中。著書『Word Pressで加速させる！ソーシャルメディア時代の［新］
SEO戦略マニュアル』

インターネットで勝負するなら最初にしっかり
と理解しておかなければならない“成果をあげ
るためのセオリー”を、わかりやすく徹底的に
解説します。
後半のグループワークでは、明日からのネットマー
ケティングにすぐに使えるSEO対策のためのヒ
ントを見つけ、お持ち帰りいただきます。
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ネットを売り上げアップに結び付けたい！　ネットを売り上げアップに結び付けたい！　でも…

御社もネットで売り上げを伸ばせる仕組みづくりを始めよう！
を知って、

インターネットで

「中小企業や小さな会社が
　インターネットで勝負する方法」
「中小企業や小さな会社が
　インターネットで勝負する方法」
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これから本気で
ネットに向き合う

企業のための

セ ミ ナ ー

「問合せ件数前年比＋180％！を達成。その秘訣を初めてお話します」「問合せ件数前年比＋180％！を達成。その秘訣を初めてお話します」
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『何から手をつけたら良いかわからない…』
『ウチのような小さな会社は、人も金もかけられないから無理だろう…』
『それなりにやってるつもりだけど、成果が上がらない…』

インターネットで勝負するなら最初にしっかり
と理解しておかなければならない“成果をあげ
るためのセオリー”を、わかりやすく徹底的に
解説します。
後半のグループワークでは、明日からのネットマー
ケティングにすぐに使えるSEO対策のためのヒ
ントを見つけ、お持ち帰りいただきます。
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お申込み

京都市下京区烏丸通仏光寺下ル大政所町680-1

※上記割引価格は、下記URLより期日までに事前振込みしていただいた方にのみ適用されます。
　詳細は下記お申込みフォームをご確認ください。

第八長谷ビル ４F会議室

http://vividpartners.co.jp/kyotolink/120420/
下記URLよりフォームにてお申込みください。

19：00～21：30（受付開始18:30～）2012年４月20日（金）

3,000円1名様 （税込） 4,500円1名様 （税込）当日料金事前予約割引価格

募集定員30名

（株式会社vividpartners）KYOTO LINK


